
2013年から現在に至るまで、大阪からスタートし、神戸、広島、八王子、茨城…と
全国的に大変ご好評を頂いている勉強会のご案内です。

卒業生の中からは、学んだことを即実践に移し、この春は、売上アップと同時に利益アップを実現。
それでいて、残業はほぼゼロ、身体は楽に、その上事故やクレームも激減！
とまさに、願ってもない状況になっており、早速、結果が出始めております。

この勉強会は、こんな方に向いています。
・二代目、三代目の経営者　・利益を増やしたい方　・年収を増やしたい方
・販促のやり方が分からない方　・今後の方向性に不安な方　・未来に夢を持ちたい方

とは言え、経営の勉強会って、実際どうなの？　なんか難しそう！　と思いますよね。
でも、大丈夫！ご安心下さい。
このセミナーでは、経理で必要な簿記や仕訳と言った専門知識は一切必要ありません。
確かに、計算はしますが「足し算」「引き算」「掛け算」「割り算」といった、
小学校で習う算数レベルの計算しかやりません。

皆さん、ここでちょっと想像してみてください…。
あなたがこの勉強会に参加して、実際に売上や利益が増えて、年収が倍増していく様を！
もちろん、今すぐに年収1,000万円になるわけではありませんが、
数年後には、あなたの年収は1,000万円に…いや、それ以上になるかも知れません。
その為に、今、あなたがすべき事は何か？
この勉強会で学ぶことで、それがはっきり見えてきます。

前置きが長くなってしまいましたが…。
というのも、この『年収1,000万円プロジェクト』は
実践すれば、結果が出る！だから、私が自信を持ってオススメさせて頂く事ができる
数少ない勉強会のひとつなんです。

それでは…セミナースケジュールをお知らせします。
なお、資料作成の都合上、セミナーのお申し込みの締め切りは、
6月20日（月）17：59とさせていただいております。

【日　程】 第1回目   6月22日（水） 第2回目   7月27日（水）
第3回目   8月24日（水） 第4回目   9月28日（水）
第5回目 10月26日（水） 第6回目 11月16日（水）
※時間は全て、18：30～21：30です。

【会　場】 北区滝野川会館 東京都北区西ヶ原1-23-3　 TEL 03-3910-1651
JR京浜東北線上中里駅東口下車　徒歩7分 JR山手線駒込駅北口下車　徒歩10分
東京メトロ地下鉄南北線　西ケ原下車　徒歩7分

【参加費】 54,000円（税込）※9,000円×6回分（スポット参加の場合 10,000円（税込/回）

【定　員】 20名まで （定員に達し次第、お申し込みを締め切らせて頂きます。）

【特　典】 全6回ともご参加された方には、『未来計画支援ツール』をプレゼントします。

【講　師】 瀧藤圭一氏　㈲エルコーポレーション代表取締役
クリーニングの営業に興味を覚え、外交専門のクリーニング店へ入る。

1985年に独立。1990年にユニット店「クリーニング　エル」を開店。

現在は、長年の実経験に基づくコンサルタント＆サポートに軸足を移すも、現場感覚が大切と、今も外交営業を続け市内を走り回る。

全国で外交営業、ユニット店経営に関する講演活動及びコンサルタントを展開中。

業内においては、外交営業について講演できる唯一の逸材。

また、「経営は会計にあり」の基、店舗戦略をはじめとした経営実務とクリーニング業に即した会計の講座を年間スケジュールで開催。

売上も大事、利益も大事、しかしキャッシュはもっと大事の考え方を中心に、年収アップを目指す講座は人気を博し、大阪はもとより

神戸、広島、八王子、茨城でも講座を開催。実践に基づいた経験と数理的な分析を加味し、わかりやすく成功理論を説く。

～未来が分かる・未来が見える・未来を変える　方法を教えます～

クリーニング店経営者、二代目、三代目の方の利益アップを実現する勉強会を6月から開催します
　この勉強会は、経営実務を習得して利益アップ、年収アップ、それでいて事故率をも下げるノウハウです

《アクセス》

『目指せ！年収1,000万円プロジェクト・2016』



【2016年版：新カリキュラム】

●  第1クール（1回　3時間）

店舗戦略　 売上の8割は、コレで決まる。

●第2クール　（1回　3時間）

知っていますか？！　3時間で分かる会社（店）の真実。

●第3クール　（2回　3時間×2回）

売上が増えて、利益も増えて、でも身体が楽な、とっておきの方法！

●第4クール　（1回　3時間）

それでも売上を増やすなら、知っておきたい3つのノウハウ。

●第5クール　（1回　3時間）

どうして銀行が手のひらを返して優しくなったのか？
9割の人がやっていない、たった1つの方法。

※全6回とも受講いただいた方には、『未来計画支援ツール』をプレゼントします。

お問い合わせは…

株式会社宮商　
茨城県筑西市玉戸1013-1
tel 0296−28−2141　fax 0296-28-2744   
e-mail  info@miyasho.co.jp
セミナー担当：宮川武士　まで、お気軽にどうぞ。

ご参加申し込みは下記へ必要事項をご記入いただき、FAXにてお送り下さい。
もちろん、お電話、e-mail でも受け付けております。

今回、定員は20名です。（定員に達し次第、お申し込みを締め切らせて頂きます。）
なお、資料作成の都合上、セミナーのお申し込みの締め切りは、
6月20日（月）17：59とさせていただいております。

貴社（店）名 TEL

ご参加者氏名 役職

e-mail FAX

※PC用のe-mail アドレスをご記入下さい。
※セミナー資料等をデータでお渡しすることがございます。
　e-mail アドレスをお持ちの方は必ずご記入下さい。

『目指せ！年収1000万円プロジェクト』セミナー　参加申し込み書

FAX 0296-28-2744

～未来が分かる・未来が見える・未来を変える　方法を教えます～

クリーニング店経営者、二代目、三代目の方の利益アップを実現する勉強会を6月から開催します
　この勉強会は、経営実務を習得して利益アップ、年収アップ、それでいて事故率をも下げるノウハウです
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